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Infos Pratiques 

 Lille Grand Palais : 1 bd des Cités Unies à Lille 
 Horaires :   mercredi 7 septembre : 9h-18h – nuit créer à 

partir de 18h00.        
 jeudi 8 septembre : 9h-20h 
 vendredi 9 septembre : 9h-18h 
 Entrée gratuite sur inscription sur www.saloncreer.com  
�

Repères 2010 

1er salon euro-régional consacré à l’entreprise 
12 000 m² d’exposition 
173 exposants 
100 ateliers 
18 500 visiteurs 

 
 
 
 
 
 

Salon Créer, 5ème édition 
 

De l’envie à la réussite, 
3 jours pour entreprendre ! 

salon Créer, 5 ème édition 
3  j o u  p o u r  e n t r e p r e n d r e   

Du mercredi 7 au vendredi 9 septembre 2011, à Lille  Grand Palais, le Salon Créer, premier salon euro-ré gional 

consacré à l’entreprise, entend bien favoriser la d ynamique de création d’entreprise particulièrement soutenue 

dans le Nord-Pas de Calais en 2010. 

Sur 12 000 m², 170 exposants accompagneront les 20 0 00 aventuriers de la création d’entreprise attendus  sur 

le Salon Créer 2011. 

 

Pour sa 5 ème édition, le Salon Créer se réinvente, et renouvelle  sa programmation.  

Grande première, la manifestation accueillera deux personnalités au parcours atypique qui viendront pa rtager 

leur esprit d’entreprendre :  

�  Maud Fontenoy, navigatrice et porte-parole de l’UNESCO pour les océans, enrichira la conférence 

« L’entrepreneur, le nouvel explorateur », mercredi 7 septembre, de sa propre expérience 

d’aventurière et d’exploratrice. 

�  Malamine Koné, Président-Fondateur de la 1ère marque française de sport, Airness, interviendra 

vendredi 9 septembre autour de l’entrepreneuriat chez les jeunes. 

 

Et pour répondre aux attentes de chacun, 4 parcours thématiques, centrés sur les 4 étapes de la vie d’u ne 

entreprise, sont proposés aux porteurs de projets, créateurs d’entreprises, dirigeants et repreneurs, afin de les 

accompagner de l’envie à la réussite : 

 

�  Je veux : de l’envie à l’idée 

�  Je peux : de l’idée au projet 

�  Je crée : du projet à la réalisation 

�  Je réussis : de la réalisation à la pérennisation 

 
 

Les thématiques des journées s’inscrivent elles aus si dans ce registre. Le mercredi 7 septembre sera 
consacré à « L’entrepreneur, le nouvel explorateur  ». Le jeudi 8 proposera une découverte des "territ oires où il 
fait bon entreprendre". Le vendredi 9 mettra l’acce nt sur les jeunes créateurs, entrepreneurs de la gé nération 

« gamers »…  
 

 

 

 

 

 

 

 

 



���������	
��
 �����������	
� �
����
����
����

�

� �

� �

� ������ ��� 	
 �����
��
��������� ��
� �
�� �������
���	������������������������

��������
�
���������������������
����������������������� �

� � ��!"��
��� ��
� ��� ��

��� ��
��#������� ���� ��������� ���
����
������������
���
�������
������
�� $� ���� ��� ����
����
����
�������� ������ ������
������������
������ �

 

 

 

 

 

 

 

 
 

Pierre  de Saintignon  
Vice-Président du Conseil régional Nord-Pas De Cala is, délégué au Développement Economique et à la For mation Permanente 
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Le point de vue  
des initiateurs  
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Laurent Degroote  
Vice-Président de la CCI Grand Lille 
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Président de la Chambre de Métiers et de l’Artisana t de Région Nord-Pas de Calais 
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Président de Lille Grand Palais 
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De l’envie à l’idée  

1ère étape : je valide mes potentiels 
      

Une simple idée peut déclencher l’envie de créer sa  propre entreprise. Mais devenir entrepreneur est u n métier 
comme les autres, il nécessite un apprentissage pré alable. La 1 ère étape proposée dans le cadre du Salon 
Créer a pour objectif de concrétiser l’envie en un projet durable. 
Jeunes en fin de cursus scolaire ou universitaire, actifs désireux de donner une nouvelle orientation à leur carrière 
professionnelle et demandeurs d’emploi trouveront des aides et des conseils pour valoriser et concrétiser leur projet. 
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De l’idée au projet 
2ème étape : je construis mon projet d’entreprise  

 

De nombreuses questions subsistent au moment de fra nchir le pas. Créer ? Reprendre une structure 
existante ? Devenir franchisé ? Innover ? … Le 2 ème parcours propose de rencontrer des professionnels qui 
accompagnent les porteurs de projet dans leurs diff érentes démarches : mise en place du projet, réalis ation 
du business plan, aides à la création …  
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Une programmation 
en 4 étapes  
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Du projet à sa réalisation 
3ème étape : je suis opérationnel et je lance mon activ ité 
 

Business Plan établi, projet avancé … Comment trouve r les financements appropriés pour lancer son 

activité ? Où s’installer ? Quel statut choisir ? C omment démarcher ses premiers clients ? Autant de q uestions 

qui trouveront réponses dans ce 3 ème parcours qui a pour objectif d’orienter le créateu r d’entreprise dans ses 

démarches. 
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De sa réalisation à sa réussite 
4ème étape : je développe mon entreprise 

 

L’entreprise est créée. De nouvelles questions subs istent : comment pérenniser son activité, valoriser  son 

savoir-faire, embaucher ou motiver ses équipes, inn over sur de nouveaux marchés, développer le chiffre  

d’affaires ? Bref, comment devenir plus compétitif ?  

Le 4ème parcours envisage l’avenir et donne l’opportunité de découvrir de nouveaux modèles de réussite grâce 

à l’innovation et à la créativité, d’appréhender de  nouveaux marchés, de financer des investissements et de 

bénéficier de prêts, de trouver de nouveaux collabo rateurs, et d’élaborer une stratégie de communicati on. 
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Malamine Koné 
 

Ancien boxeur français, d’origine malienne, 

Malamine Koné est devenu entrepreneur en 

créant Airness, aujourd’hui la 1ère marque 

française de sport. 

Au travers de son parcours original, il 

évoquera les valeurs que lui ont permis de 

créer son entreprise. 

 

« Lorsque j’ai décidé de créer ma propre 
marque de vêtements de sport, Airness, 
beaucoup de personnes m’ont dit que ce 
projet était voué à l’échec, et que je me 
lançais dans un pari fou, perdu d’avance. 
Dix ans plus tard, avec ma jeune équipe, 
nous avons réussi contre toute attente à 
faire d’Airness la 1ère marque française de 
sport. 
A travers mon parcours, j’insufflerai aux 
jeunes qu’avec du talent et de l’abnégation 
aucune barrière n’est infranchissable. 
Pendant le Salon Créer, je leur prodiguerai 
quelques conseils et je leur demanderai de 
retenir 3 lettres : T.T.C, pour Travail, Talent, 
Chance. Si vous êtes sérieux dans votre 
travail, que vous le faites avec talent, vous 
pouvez rencontrer la chance qui vous 
permettra de pérenniser votre projet et ainsi 
vous conduire à la réussite ». 
 

Maud Fontenoy 
 

La navigatrice française qui a entrepris des 

exploits individuels tout au long de sa 

carrière (1ère femme à avoir traversé l’Océan 

Atlantique et l’Océan Pacifique à la rame) 

racontera comment le dépassement de ses 

propres limites lui a permis de s’accomplir 

pleinement dans sa vie. 

 

« Créer son entreprise est un véritable défi. 
A l’instar d’un porteur de projet, mes 
traversées des océans à la rame et mon 
tour du monde à la voile à contre-courant 
ont demandé de nombreux mois de 
préparation. J’ai avancé étape par étape 
pour pouvoir concrétiser mon rêve. Il est 
important d’y croire jusqu’au bout. Pour 
réussir, il faut savoir s’entourer des bonnes 
personnes. 
Il existe un lien fort entre un créateur 
d’entreprise et mon parcours de femme 
ordinaire qui a réussi des exploits sportifs 
extraordinaires. J’ai ressenti une joie intense 
au moment d’accomplir mes projets et de 
n’avoir jamais lâché. Entreprendre c’est 
donner un sens à sa vie, pour tous ceux qui 
en ont envie, comme moi qui ai eu le désir 
d’explorer mes propres limites … ». 
 

Charles Landry 
 

Cet écrivain anglais réfléchit sur le lien qui 

existe entre l’imagination et la créativité 

dans le changement urbain. 

Auteur de « The Creative City : A Toolkit for 

Urban Innovators », il délivrera ses secrets 

pour transformer une ville en une place 

entrepreneuriale dynamique, à l’occasion du 

forum like entrepreneurship. 

 

« Pour attirer les nouvelles générations 
d’entrepreneurs, les villes doivent se 
réinventer afin de créer un climat favorable 
à la créativité et à l’innovation. La ville doit 
être considérée comme une expérience 
émotionnelle. Tous ses attributs stimulent 
les sens, les points négatifs comme les 
points positifs. Pendant le forum like 
entrepreneurship, je donnerai l’exemple de 
villes qui sont parvenues à se transformer. 
De nombreuses questions devraient 
émerger. Le but de cet événement n’est pas 
donner des réponses mais d’essayer de 
penser autrement ». 
 

 

 

 

 

 

 

Les têtes d’affiche 
 

Cette année, trois personnalités au parcours singul ier viennent témoigner sur l’esprit d’entreprendre,   

à travers leur propre expérience. 

 

 
 

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Les animations 
 

Pour la 5 ème édition du salon, de nouveaux évènements s’inviten t dans la programmation. 
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Programme spécial franchise 

 
Un programme d’échanges et de conférences sur 3 jours sera dédié aux professionnels de la franchise .  
1er événement Franchise de la rentrée, le Salon Créer s’est associé à AC Franchise pour élaborer une 
programmation spécifique franchise et commerce associé. 
 

L Mercredi 7 septembre : « Franchise Business Club  », en compagnie d’experts et de prestataires 
nationaux. 

L Jeudi 8 septembre : « Lille International Franchise Forum  », une journée de rencontres entre les 
professionnels de la franchise intéressés par l’internationalisation des réseaux. 

L Vendredi 9 septembre : « Les Experts de la Franchise  » informera le public sur la particularité 

d’entreprendre en franchise, via des entretiens personnalisés. 
 

 

 
 
 

 
 
 

 
 
 

 
 
 

 
 
 

 

 
Programme spécial transmission – reprise 
 

Pendant 3 jours, des ateliers, des conférences et des rencontres informeront les visiteurs désireux de reprendre 
l’activité d’une entreprise. 
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Pour sa 5 ème édition, le Salon Créer a imaginé une programmatio n résolument enthousiaste. Durant 3 jours, 

temps forts, ateliers ciblés, rencontres, échanges se succèdent pour accompagner les visiteurs dans le ur 

projet de création, de reprise-transmission ou de d éveloppement d’entreprise. Chacune des journées est  aussi 

marquée par la tenue d’une conférence plénière, por te-drapeau de la thématique du jour. 
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Le programme  
des plénières  
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Plus de 80 ateliers seront proposés aux visiteurs du rant les 3 jours du salon, de 10h30 à 18h00. Ils se ront 

répartis selon les 4 parcours : « Je veux », « Je p eux », « Je crée », « Je réussis ». 
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Le programme  
des ateliers  
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Arras, Béthune, Dunkerque,  
Lille, Lens, Valenciennes 

Des entrepreneurs témoignent 
 

Ils ont créé il y a des années, ils créent aujourd’hui : des entrepreneurs de la région croisent leurs regards sur la création 

d’entreprise. 
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Valenciennes 
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Ville : Feuchy 
Date de création  : 2004 
Fondateur  : Franck Maurice 
Secteur d’activité  : Négoce de fruits et légumes d’origine régionale. 
 
1/ Quel(s) conseils donneriez-vous à un porteur de projet ? 
« La dimension de l’entreprise voulue par le créateur d’une entreprise doit être cohérente par 
rapport au projet mené ». 
  
2/ Quel est votre meilleur souvenir de créateur ? 
« Ma première journée de travail ». 
 
3/ Que représente pour vous le Salon Créer ? 
« C’est un lieu idéal pour rencontrer des partenaires potentiels et pour échanger sur son 
projet ».�

(���)�)�+����,�-��
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Ville  : Bertry 
Date de création  : 2010 
Fondateurs  : Antoine Corrieri et Fabien Descand 
Secteur d’activité  : Construction de logements en bois pour les particuliers 
 
1/ Quel(s) conseils donneriez-vous à un porteur de projet ? 
« S’entourer des bonnes personnes et de ne pas hésiter à emmagasiner un maximum de 
conseils pour choisir les plus perspicaces, les plus dynamiques, et ceux en phase avec son 
projet et sa personnalité. La dimension humaine est l’un des facteurs les plus importants de 
la création ». 
  
2/ Quel est votre meilleur souvenir de créateur ? 
« Les montées d’adrénaline à chaque prise de décision, qu’elles soient stratégiques ou 
opérationnelles ». 
 
3/ Que représente pour vous le Salon Créer ? 
« Un coup de pouce à la création d’un premier réseau d’aide à la création ». 
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Dunkerque 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
Métropole lilloise 
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Ville  : Villeneuve d’Ascq 
Date de création  : 2005 
Fondatrice  : Arnauld Dubois et Yannick Leplard 
Secteur d’activité  : Développeur de  solutions de protection 
d’authentification et de contenu web. 
 
1/ Quel(s) conseils donneriez-vous à un porteur de projet ? 
« Pensez à protéger vos idées, créations et innovations avant 
diffusion à des tiers ou sur le web ». 
  
2/ Quel est votre meilleur souvenir de créateur ? 
« Depuis peu, notre produit Certigna est présent sur tous les 
ordinateurs du monde entier, ce qui permet de proposer une 
solution européenne dans la sécurité numérique ». 
 
3/ Que représente pour vous le Salon Créer ? 
« C’est le salon de la rentrée pour les entrepreneurs. Il intervient 
après les vacances, au moment où de nombreuses idées 
éclosent ».�
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Ville  : Esquelbecq 
Date de création  : 2010 
Fondateurs  : Olivier Bellenguez 
Secteur d’activité  : Chauffage et énergies renouvelables 
 
 
1/ Quel(s) conseils donneriez-vous à un porteur de projet ? 
« Prévoir une trésorerie suffisante et quelques actions de publicité pour se faire connaître ». 
  
2/ Quel est votre meilleur souvenir de créateur ? 
« Le retour positif de mes premiers clients. Ils donnent la confiance nécessaire pour 
continuer à avancer ». 
 
3/ Que représente pour vous le Salon Créer ? 
« Le salon est un endroit qui concentre tous les interlocuteurs nécessaires à la création 
d’une entreprise. En une journée, il est de possible passer en revue toutes les possibilités ». 
 

(���)�)�0	$������� �

Ville  : Villeneuve d’Ascq 
Date de création  : 2010 
Fondateurs  : François Liger, Gilles Volant et Anastasia 
Yannacopoulou 
Secteur d’activité  : Développement d’applications intelligentes 
pour la prise de note 
 
 1/ Quel(s) conseils donneriez-vous à un porteur de projet ? 
« Clarifier ses objectifs est très important. Il faut savoir prendre 
le temps de définir son projet, et de comprendre pourquoi on le 
mène. Se donner les moyens de le mettre en œuvre 
également ». 
  
2/ Quel est votre meilleur souvenir de créateur ? 
« J’ai beaucoup de bons souvenirs. L’excitation et l’angoisse du 
démarrage en est un. La commercialisation du 1er produit, c’est 
l’accomplissement de nombreux mois de travail. Et aussi le fait 
d’avoir remporté un prix Oséo ». 
 
3/ Que représente pour vous le Salon Créer ? 
« Le salon nous a permis de nouer de nombreux contacts, très 
vite, lors de la phase de création. C’est une réelle opportunité de 
rencontrer en peu de temps, et en un seul endroit, autant de 
monde. Je prévois d’y retourner pour continuer le 
développement de l’entreprise ». 
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Littoral Pas-de-Calais 
  
 

 
 
 

 
 
 

 
 
 

 
 

 

 
 
 

 
 
 

 
 

 

Béthune - Lens 
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Ville : Etaples sur Mer 
Date de création  : 2006 
Fondateur  : Gontran Gouru 
Secteur d’activité  : Opticien indépendant. 
 
1/ Quel(s) conseils donneriez-vous à un porteur de projet ? 
« Avant de créer, j’ai été salarié dans des grands magasins d’optiques. C’est important de 
posséder un bagage professionnel avant de se lancer. Au moment de construire son projet, 
l’accompagnement est primordial. ». 
  
2/ Quel est votre meilleur souvenir de créateur ? 
« Créer n’est pas simple. Cela demande beaucoup d’énergie. Devenir son propre patron est 
ce qui m’a motivé à me lancer ». 
 
3/ Que représente pour vous le Salon Créer ? 
« Une occasion de rencontrer les professionnels de son secteur, d’échanger avec des 
entrepreneurs et recevoir quelques conseils ». 

 

(���)�)�4������5 �
�
Ville : Béthune 
Date de création  : 2010 
Fondateur  : Gautier Blervacque 
Secteur d’activité  : Conception et fabrication d’outils pour le 
maintien des personnes handicapées en milieu professionnel. 
 
1/ Quel(s) conseils donneriez-vous à un porteur de projet ? 
« Identifier les bons partenaires et accompagnateurs. Il y a de 
nombreuses structures, mais il faut savoir identifier les bonnes 
pour être performant et gagner du temps ». 
  
2/ Quel est votre meilleur souvenir de créateur ? 
« Aujourd’hui, un an après, l’entreprise continue son 
développement. Cela prouve que l’idée de départ était bonne et 
que l’innovation apporte une réelle valeur ajoutée à nos 
produits ». 
 
3/ Que représente pour vous le Salon Créer ? 
« Un lieu qui concentre de nombreux interlocuteurs susceptibles 
d’aider le créateur d’entreprise. ».�
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Ville  : Rivière 
Date de création  : 2006 
Repreneuse  : Béatrice Marquis 
Secteur d’activité  : Réparation et vente de machines à coudre 
 
1/ Quel(s) conseils donneriez-vous à un porteur de projet ? 
« La préparation du projet est primordiale. En tant qu’artisan, la 
CMAR m’a aidé à reprendre cette activité, et m’a permis de 
mieux appréhender cette étape de manière concrète ». 
  
2/ Quel est votre meilleur souvenir de créateur ? 
« La satisfaction des clients au moment de la cession. Ils étaient 
contents que l’activité ne s’arrête pas. Un territoire rural a besoin 
de garder ses services de proximité ». 
 
3/ Que représente pour vous le Salon Créer ? 
« Un moment où les artisans peuvent transmettre leur savoir-
faire. ». 
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En 5 ans, près de 90 000 entreprises créées 

dans le Nord-Pas de Calais 
 

 
Dans une conjoncture économique 
mouvementée, le Nord-Pas de Calais a su, 

plus que d’autres, jouer sur sa fibre 
entrepreneuriale. Jamais le nombre de création 
d’entreprises n’y a été aussi élevé que ces 5 

dernières années. De janvier 2006 à décembre 
2010, près de 90 000 entreprises ont vu le jour 
dans la région. 

Portée par le Programme régional de création 
transmission d’entreprises (PRCTE), la 
création s’est montrée particulièrement 

soutenue ces dernières années. Avec l’arrivée 
en 2009 de l’auto-entreprenariat, le nombre 
d’entreprises créées en Nord-Pas de Calais a 

continué de croitre de 82%, la moyenne nationale (hors Ile de France) étant de 81%. En 2010, la 
région passe le cap des 26 000 nouvelles entreprises recensées dans l’année affichant ainsi une 
évolution de 10% nettement supérieure au reste de l’Hexagone (toujours hors Ile de France) qui est à 

5%. 

Après deux années particulièrement soutenues, la création d’entreprises reste à un niveau élevé avec 
6 491 nouvelles unités au premier trimestre 2011. Ce score de mars 2011 est nettement supérieur à 

celui de mars 2009 (+ 19 %). 

L’objectif du Salon Créer est de participer à cette dynamique, en phase avec l’évolution nationale, et 
d’accompagner une nouvelle fois la création, la reprise et le développement d’entreprise dans la 

région. 
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Source Insee 

Des bassins porteurs dans la région  

Depuis 2006, l’ensemble des territoires de la région 
Nord-Pas de Calais a connu une hausse de la 
création d’entreprises. L’évolution régionale 
moyenne s’établit à 187 %. 

Berck-Montreuil (+ 250 %), Béthune-Bruay (+ 245 
%), Le Cambrésis (+ 236 %), Lens-Hénin (+ 215 %), 
l’Artois-ternois (+ 205 %) et la Sambre-Avesnois (+ 
205 %) sont les territoires les plus actifs.�
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Annexes  
La programmation officielle  

et les temps forts  
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Annexes  
Le plan du salon  
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Nom de l’enseigne N° de stand Activités 

APCE B7 Collectivité / Territoire 

AUDACE B9 Formation 

DEMAIN JE CREE D3 Réseau d’accompagnement 

PEE NORD DE FRANCE B5 Formation 

POLE EMPLOI B3 Service aux entreprises 

 

 

 

 

 

Nom de l’enseigne N° de stand Activités 

7 ABC B25 Conseil (avocats, comptables, 

juristes) 

AC-FRANCHISE.COM A23 Franchise 

ADITEC PAS-DE-CALAIS CEEI I37 Innovation, Réseau 

d’accompagnement 

AGEA B19 Service aux entreprises 

ARIA I31 Innovation, Réseau 

d’accompagnement 

BGE C5 Réseau d'accompagnement 

CAISSE DES DEPOTS D5 Financement, Réseau 

d'accompagnement 

CARREFOUR PROXIMITE B20 Franchise 

CASINO FRANCE DISTRIBUTION A30 Franchise 

CD2E H34 Innovation, Réseau 

d'accompagnement 

CESSIO-FINANCE B 25 Conseil (avocats, comptables, 

juristes) 

CHOCOLAT DE NEUVILLE B22 Franchise 

CITC-EURARFID  

I29 

Innovation, Réseau 

d'accompagnement 

CMAR E3 / E16 Collectivité/Territoire 

COLL./CREATEUR ,SOLIDAIRE C3 Réseau d'accompagnement 

CRA B16 Réseau d'accompagnement 

CRE'INNOV i 33 Innovation, Réseau 

d'accompagnement 

Annexes  
La liste des exposants  

Je veux 

Je peux 
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Nom de l’enseigne N° de stand Activités 

DAL’ALU E7 Franchise 

EMERGEANCES-ALTHEO B25 Conseil (avocats, comptables, 

juristes) 

EURALOGISTIC i 31 Innovation, Réseau 

d'accompagnement 

EURASANTE G35 Innovation, Réseau 

d'accompagnement 

EURATECHNOLOGIES F34 Innovation, Réseau 

d'accompagnement 

FCA A36 Franchise 

FEDERATION FRANCAISE DE LA 

FRANCHISE 

B35 Franchise 

FRANCE GOURMET C21 Franchise 

GENI H31 Innovation, Réseau 

d'accompagnement 

GESCOP B13 Réseau d'accompagnement 

GESTELIA NORD E18 Conseil (avocats, comptables, 

juristes) 

HAUTE BORNE DEVELOPPEMENT H30 Innovation, Réseau 

d'accompagnement 

ILLICO TRAVAUX B33 Franchise 

IMM-NORD ENTREPRISES C9 Services aux entreprises 

INNCOMM B15 Réseau d'accompagnement 

INPI H28 Innovation, Réseau 

d'accompagnement 

I-TRANS i 31 Innovation, Réseau 

d'accompagnement 

J'INNOVE EN NPDC H29 Innovation, Réseau 

d'accompagnement 

KALIFORM C13 Services aux entreprises 

KPMG F26 Conseil (avocats, comptables, 

juristes) 

LADY FITNESS EUROPE B26 Franchise 

LA GAZETTE NPDC B12  

LAFORET FRANCHISE B31 Franchise 

LES CCI DU NPDC C7 Réseau d'accompagnement, 

Collectivité/Territoire 

LES PEPINIERES DU NPDC F28 Réseau d'accompagnement 

L'ÎLOT PIRATE A34 Franchise 

L'ORANGE BLEUE D25 Franchise 

LORILLARD SA / LORENOVE B24 Commerce associe 

LOW COST CE C14 Franchise 
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Nom de l’enseigne N° de stand Activités 

MAILLAGE CREATEURS 

SOLIDAIRES 

C3 Réseau d'accompagnement 

MEILLEURDIAG.COM C23 Franchise 

MIDAS France C15 Franchise 

MIKIT France C20 Franchise 

MISSIONS LOCALES – MDE A16 Réseau d'accompagnement 

MITI i 35 Innovation, Réseau 

d'accompagnement 

MOBALPA B29 Commerce associe 

NEXT GENERATION France E5 Franchise 

NORD DE FRANCE SANTE 

TRAVAIL 

A20 Association 

PASSION BEAUTÉ C18 Franchise 

PIECES AUTO A32 Franchise 

PIZZA FISSA C19 Franchise 

PLAINE IMAGES F36 Innovation, Réseau 

d'accompagnement 

POLE MECANIQUE i 39 Innovation, Réseau 

d'accompagnement 

POLE MEDEE H36 Réseau d'accompagnement, 

Innovation 

PROCOMM D23 Franchise 

QUARECO B17 Services aux entreprises 

REPAR'STORES B 28 Franchise 

REPONSE LIT EXPANSION C16 Franchise 

REPRENDRE ET TRANSMETTRE A22 Agence de conseil/communication, 

Média 

RESEAU ENTREPRENDRE NORD G28 Réseau d'accompagnement 

ROADY C17 Commerce associe 

RUCHE D'ENTREPRISES CIEL H32 Innovation, Réseau 

d'accompagnement 

S'INSTALLER A LA CAMPAGNE B11 Réseau d'accompagnement 

SMARTFR A13 Réseau d'accompagnement 

SOCOO'C B29 Commerce associe 

SOLUTION FINANCEMENT B25 Financement 

SOS  I et A GERMINAL C11 Financement 

SUBWAY D19 Franchise 

TRYBA B27 Franchise 

TRYBA SOLAR A28 Franchise 

VIENS JOUER A LA MAISON D21 Franchise 

WSI A25 Franchise 
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Nom de l’enseigne N° de stand Activités 

ADIE D5 Financement 

AGEAS France G18 Assurance 

AGGLO HENIN-CARVIN i8 Collectivité/Territoire 

AMVS H3 Collectivité/Territoire 

AST CONSULTING H26 Conseil (avocats, comptables, 

juristes), Export/International 

AUTONOMIE ET SOLIDARITE D5 Financement 

BANQUE POPULAIRE DU NORD E14 Financement 

CABINET MICHEL SIMOND G23 Financement 

CAISSE D'EPARGNE G16 Assurance, Financement 

CAISSE DES DEPOTS D5 Financement, Réseau 

d'accompagnement 

CAISSE SOLIDAIRE NPDC D5 Financement 

CCVRP G24 Protection sociale 

CERFRANCE D7 Conseil (avocats, comptables, 

juristes) 

CIC NORD OUEST E8 Assurance, Financement 

CIGALES D5 Financement 

CONSEIL GENERAL DU NORD F6 Collectivité/Territoire 

CONSEIL REG NOTAIRES D13 Conseil (avocats, comptables, 

juristes) 

CREDIT AGRICOLE E6 Financement, Assurance 

CREDIT DU NORD F14 Financement 

CREDIT MUTUEL NORD EUROPE F20 Assurance, Financement 

CREER EN CAMBRESIS F4 Collectivité/Territoire 

CRESS D5 Réseau d'accompagnement 

DIRECCTE F8 Collectivité/Territoire 

ECONOMIE SOLIDAIRE D5 Réseau d'accompagnement 

ECTI C2 Association 

ENTREPRENDRE FLUVIAL H13 Innovation 

EXPERTS COMPTABLES D15 Conseil (avocats, comptables, 

juristes) 

FED AUTO ENTREPRENEURS E10 Services aux entreprises 

FINANCES PUBLIQUES NORD H5 Collectivité/Territoire 

FINORPA F10 Financement 

GAN ASSURANCES F24 Assurance 

GAPSE G8 Collectivité/Territoire 

GSC F12 Assurance 

Je crée 
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Nom de l’enseigne N° de stand Activités 

INITIATIVES PLURIELLES D5 Réseau d'accompagnement 

IRD F16 Financement 

LCL F22 Financement 

LES CCI DU LIMOUSIN G4 Collectivité/Territoire 

LES CCI DU NPDC C7 Réseau d'accompagnement, 

Collectivité/Territoire 

LIMOUSIN EXPANSION G4 Collectivité/Territoire 

LMCU E4 Collectivité/Territoire 

MACIF E12 Assurance 

MUTUELLE APREVA F18 Assurance 

MUTUELLE RADIANCE G22 Protection sociale 

NORD ACTIF-INSERACTION 62 G21 Réseau d'accompagnement 

NPDC INITIATIVE D5 Financement 

OPTEOS G14 Réseau d'accompagnement 

ORDRE DES AVOCATS D17 Conseil (avocats, comptables, 

juristes) 

OSEO D11 Collectivité/Territoire 

PORTS DE LILLE H7 Collectivité/Territoire 

RAM H21 Assurance 

REGION NORD PAS DE CALAIS E2 Collectivité/Territoire, Réseau 

d'accompagnement 

REUSSIR DANS LE LOT G3 Collectivité/Territoire 

RSI NORD PAS DE CALAIS F9 Protection sociale 

SAINT OMER DEVELOPPEMENT H9 Collectivité/Territoire 

SGAR NORD PAS DE CALAIS G10 Collectivité/Territoire 

SIAGI G11 Financement 

VALENCIENNES METROPOLE G6 Collectivité/Territoire 

VAUBAN HUMANIS F11 Assurance 

VILLE DE LILLE i10 Ville de Lille 

 

 

 

Nom de l’enseigne N° de stand Activités 

AIF J8 Services aux entreprises 

APPLE - O2I STORE G20 Services aux entreprises 

BOOSTER ACADEMY J4 Formation 

CENTRES D'AFFAIRE SYNAPHE i21 Services aux entreprises 

COACHINGWAYS G26 Formation 

CO FACTORY H20 Services aux entreprises 

CREATI J5 Réseau d'accompagnement 

Je réussis 
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Nom de l’enseigne N° de stand Activités 

DOONYA TECHNOLOGIES H25 Solutions numeriques 

EXANOV K3 Services aux entreprises 

FFM2E K4 Collectivité/Territoire 

FOUNTAIN NORD H17 Services aux entreprises 

GEOLID G19 Services aux entreprises 

INTEGRAL BUSINESS SERVICE J3 Services aux entreprises 

JOURNAL DES ENTREPRISES K6  

LA VOIX DU NORD K2  

LES CCI DU NPDC i12 Réseau d'accompagnement 

NORONWEB i16 Services aux entreprises 

OBJECTIF PME i25 Collectivité/Territoire, Réseau 

d'accompagnement 

PAGES JAUNES i14 Services aux entreprises 

PROSPACTIVE K7  

TALENTS-CREATIFS.COM H24 Services aux entreprises 

TASKER CLOUD SERVICES H22 Solutions numériques 

VILLE DE LILLE& i10 Collectivité/Territoire 
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Les informations pratiques  
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