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Salon Créer, 5eme édition

De I'envie a la réussite,
3 jours pour entreprendre !

Du mercredi 7 au vendredi 9 septembre 2011, a Lille  Grand Palais, le Salon Créer, premier salon euro-ré  gional
consacré a I'entreprise, entend bien favoriser lad  ynamique de création d’entreprise particulierement soutenue
dans le Nord-Pas de Calais en 2010.
Sur 12 000 m?, 170 exposants accompagneront les 20 0 00 aventuriers de la création d’entreprise attendus sur
le Salon Créer 2011.
Pour sa 5 °™ édition, le Salon Créer se réinvente, et renouvelle  sa programmation.
Grande premiéere, la manifestation accueillera deux personnalités au parcours atypique qui viendront pa rtager
leur esprit d’entreprendre :
Maud Fontenoy, navigatrice et porte-parole de TUNESCO pour les océans, enrichira la conférence
« L'entrepreneur, le nouvel explorateur», mercredi 7 septembre, de sa propre expérience
d’aventuriére et d’exploratrice.
Malamine Koné, Président-Fondateur de la lere marque frangaise de sport, Airness, interviendra
vendredi 9 septembre autour de I'entrepreneuriat chez les jeunes.

Et pour répondre aux attentes de chacun, 4 parcours thématiques, centrés sur les 4 étapes de la vie du  ne
entreprise, sont proposés aux porteurs de projets, créateurs d’entreprises, dirigeants et repreneurs, afin de les
accompagner de I'envie a la réussite :

Je veux : de I'envie a l'idée

Je peux : de l'idée au projet

Je crée : du projet a la réalisation

Je réussis : de la réalisation a la pérennisation

Les thématiques des journées s'inscrivent elles aus si dans ce registre. Le mercredi 7 septembre sera
consacré a « L'entrepreneur, le nouvel explorateur  ». Le jeudi 8 proposera une découverte des "territ  oires ou il
fait bon entreprendre”. Le vendredi 9 mettra 'acce  nt sur les jeunes créateurs, entrepreneurs de la gé  nération

« gamers »...
Je peux > Jecrée ) Je réussis ’

Reperes 2010 Infos Pratiques
ler salon euro-régional consacré a I'entreprise Lille Grand Palais : 1 bd des Cités Unies a Lille
12 000 m2 d’exposition Horaires : mercredi 7 septembre : 9h-18h — nuit créer a
173 exposants partir de 18h00.
100 ateliers jeudi 8 septembre : 9h-20h
18 500 visiteurs vendredi 9 septembre : 9h-18h
Entrée gratuite sur inscription sur www.saloncreer.com
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Le point de vue
des initiateurs

B Pierre de Saintignon

Vice-Président du Conseil régional Nord-Pas De Cala s, délégué au Développement Economique et ala For  mation Permanente
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B Laurent Degroote

Vice-Président de la CCI Grand Lille
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B Alain Griset

Président de la Chambre de Métiers et de 'Artisana
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B Jacques Richir

Président de Lille Grand Palais
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Une programmation
en 4 etapes

De l'envie a l'idée
1° étape : je valide mes potentiels

Une simple idée peut déclencher I'envie de créer sa propre entreprise. Mais devenir entrepreneur estu  n métier
comme les autres, il nécessite un apprentissage pré  alable. La 1o étape proposée dans le cadre du Salon
Créer a pour objectif de concrétiser I'envie en un projet durable.

Jeunes en fin de cursus scolaire ou universitaire, actifs désireux de donner une nouvelle orientation a leur carriere
professionnelle et demandeurs d’emploi trouveront des aides et des conseils pour valoriser et concrétiser leur projet.

B SELECTION DE PROGRAMMATION 0y

De l'idée au projet
2°™¢ étape : je construis mon projet d’entreprise

De nombreuses questions subsistent au moment de fra nchir le pas. Créer? Reprendre une structure
existante ? Devenir franchisé ? Innover ? ... Le 2 °™ parcours propose de rencontrer des professionnels qui
accompagnent les porteurs de projet dans leurs diff érentes démarches : mise en place du projet, réalis  ation
du business plan, aides a la création ...

B SELECTION DE PROGRAMMATION
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Du projet a sa réalisation
3°™M¢ étape : je suis opérationnel et je lance mon activ  ité

Business Plan établi, projet avancé ... Comment trouve r les financements appropriés pour lancer son

activité ? Ou s'installer ? Quel statut choisir ? C omment démarcher ses premiers clients ? Autant de q uestions

[

qui trouveront réponses dans ce 3 °™ parcours qui a pour objectif d’orienter le créateu r d’entreprise dans ses

démarches.

B SELECTION DE PROGRAMMATION

De sa réalisation a sa réussite
étape : je développe mon entreprise

4éme

L'entreprise est créée. De nouvelles questions subs  istent: comment pérenniser son activité, valoriser son
savoir-faire, embaucher ou motiver ses équipes, inn  over sur de nouveaux marchés, développer le chiffre
d’affaires ? Bref, comment devenir plus compétitif ?

Le 4°™ parcours envisage l'avenir et donne 'opportunité de découvrir de nouveaux modeles de réussite grace

a l'innovation et a la créativité, d’appréhender de nouveaux marchés, de financer des investissements et de
bénéficier de préts, de trouver de nouveaux collabo  rateurs, et d’élaborer une stratégie de communicati  on.

I SELECTION DE PROGRAMMATION

)
La Créati allée
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Cette année, trois personnalités au parcours singul
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B Les tétes d’affiche

a travers leur propre expérience.

Maud Fontenoy

La navigatrice francaise qui a entrepris des
exploits individuels tout au long de sa
carriére (1%° femme a avoir traversé 'Océan

Atlantique et I'Océan Pacifique a la rame)
racontera comment le dépassement de ses
propres limites lui a permis de s’accomplir
pleinement dans sa vie.

« Créer son entreprise est un véritable défi.
A Tlinstar d'un porteur de projet, mes
traversées des océans a la rame et mon
tour du monde a la voile a contre-courant
ont demandé de nombreux mois de
préparation. J'ai avancé étape par étape
pour pouvoir concrétiser mon réve. Il est
important dy croire jusqu'au bout. Pour
réussir, il faut savoir s’entourer des bonnes
personnes.

Il existe un lien fort entre un créateur
d’entreprise et mon parcours de femme
ordinaire qui a réussi des exploits sportifs
extraordinaires. J'ai ressenti une joie intense
au moment d’accomplir mes projets et de
n'avoir jamais laché. Entreprendre c'est
donner un sens a sa vie, pour tous ceux qui
en ont envie, comme moi qui ai eu le désir
d’explorer mes propres limites ... ».

B® Les animations

eme £
e

Pour la 5

dition du salon, de nouveaux évenements s'inviten

Malamine Koné

Ancien boxeur frangais, d'origine malienne,
Malamine Koné est devenu entrepreneur en

créant Airmness, aujourd’hui la 1°® marque

francgaise de sport.
Au travers de son parcours original, il
évoquera les valeurs que lui ont permis de

créer son entreprise.

« Lorsque jai décidé de créer ma propre
marque de vétements de sport, Airness,
beaucoup de personnes m'ont dit que ce
projet était voué a I'échec, et que je me
langais dans un pari fou, perdu d’avance.
Dix ans plus tard, avec ma jeune équipe,
nous avons réussi contre toute attente a
faire d’Airness la 1°® marque frangaise de
sport.

A travers mon parcours, jinsufflerai aux
jeunes qu’avec du talent et de I'abnégation
aucune barriere n'est infranchissable.
Pendant le Salon Créer, je leur prodiguerai
quelques conseils et je leur demanderai de
retenir 3 lettres : T.T.C, pour Travail, Talent,
Chance. Si vous étes sérieux dans votre
travail, que vous le faites avec talent, vous
pouvez rencontrer la chance qui vous
permettra de pérenniser votre projet et ainsi
vous conduire a la réussite ».

Lille Grand Palais - 1, Boulevard des Cités-Unies - 59777 EURALILLE

Tel: +33 (013 2014 1516 - Fax : +33 1013 20 14 1414
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Nouveautés
2011

ier viennent témoigner sur I'esprit d’entreprendre,

)\ Charles Landry

Cet écrivain anglais réfléchit sur le lien qui
existe entre limagination et la créativité
dans le changement urbain.

Auteur de « The Creative City : A Toolkit for
Urban Innovators », il délivrera ses secrets
pour transformer une ville en une place
entrepreneuriale dynamique, a I'occasion du
forum like entrepreneurship.

«Pour attirer les nouvelles générations
d’entrepreneurs, les villes doivent se
réinventer afin de créer un climat favorable
a la créativité et a 'innovation. La ville doit
étre considérée comme une expérience
émotionnelle. Tous ses attributs stimulent
les sens, les points négatifs comme les
points positifs. Pendant le forum like
entrepreneurship, je donnerai I'exemple de
villes qui sont parvenues a se transformer.
De nombreuses questions devraient
émerger. Le but de cet événement n’est pas
donner des réponses mais d’'essayer de
penser autrement ».

t dans la programmation.
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Nouveautés 2011
les animations

I Programme spécial franchise @Eﬁgﬂg&g&e

Un programme d'échanges et de conférences sur 3 jours sera dédié aux professionnels de la franchise
1°" événement Franchise de la rentrée, le Salon Créer s'est associé a AC Franchise pour élaborer une

programmation spécifique franchise et commerce associé.

L Mercredi 7 septembre: « Franchise Business Club », en compagnie d'experts et de prestataires

nationaux.
L Jeudi 8 septembre: «Lille International Franchise Forum », une journée de rencontres entre les

professionnels de la franchise intéressés par l'internationalisation des réseaux.
L Vendredi 9 septembre: «Les Experts de la Franchise » informera le public sur la particularité
d’entreprendre en franchise, via des entretiens personnalisés.

B® Programme spécial transmission — reprise

Pendant 3 jours, des ateliers, des conférences et des rencontres informeront les visiteurs désireux de reprendre
I'activité d’'une entreprise.
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Pour sa 5°™ édition, le Salon Créer a imaginé une programmatio

temps forts, ateliers ciblés, rencontres, échanges
projet de création, de reprise-transmission ou de d
marquée par la tenue d’une conférence pléniere, por
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Le programme
des plénieres

n résolument enthousiaste. Durant 3 jours,
se succedent pour accompagner les visiteurs dans le

éveloppement d’entreprise. Chacune des journées est
te-drapeau de la thématique du jour.
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Plus de 80 ateliers seront proposés aux visiteurs du
répartis selon les 4 parcours : « Je veux », « Je p

Mercredi 7 SEPTEMBRE 2011

0h00-1Th00
10h30-11h15
10h30-11h15
10h30-11h15
10h30-11h15
10h30-11h15
Mh30-12h15
Mh30-12h15
1Th30-12h15
11h30-12h15
1Th30-12h15
1h30-12h15

12h00-13h00

14h00-14h45
14h00-14h4a5
14h00-14h45
14h00-14h45
14h00-14h45
14h00-15h00
15h00-15h45
15h00-15h45
15h00-15h45
15h00-15h45
15h00-15h45
16h00-16h45
16h00-16h45
16h00-16h45
16h00-16h45
16h00-16h45
16h00-17h00
17h00-17h45
17h00-17h45
17h00-17h45

17h00-1Th45

17h00-17h45

Lille Grand

7-8-
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Palais

Le programme
des ateliers

eux », « Je crée », « Je réussis ».

rant les 3 jours du salon, de 10h30 a 18h00. lIs se

ront

Devenir franchiseur Agora 7 - Franchise Hall dexpesition
Développement durable et création d'entreprise : construisez votre business plan pour des performances durables Agora 3 - Ju crée Hall &'expesition
Programmez volre réussite commerciale Agera § - Jo rbussis Hall dexpesition

Les 10 c d ts du repi Agora & - Transmission Reprise | Hall d'exposifion

Je souhaite fransformer mon idée en projet Agora 2 - Je peux Hall d'exposition

Un Business plan pour convaincre ou comment monter un projet crédible et solide Agora 4 - Je crée Hiall d'esposition
Entreprendre dans le secteur de I'alimentation Agora 4 - e crée. Hall &'ex posifion
Louto-entrepreneur Agora § - Je réussis Hall d'ex posstion

EIRL, El, EURL : faire le bon choix pour protéger votre patrimoine Agora 3 - o crée Hall d'expasition

Je veux &tre Indépendant ef salarié, quelles solutions s'offrent @ mol ? Agora 1. Ju veux Hall e position

Jai besoin de me former au métier de chef d'entreprise Agora 2 - Je peux Hall d'exposition

Se faire accompagner avant la reprise c'est indispansoble, se faire accompagner pendant cest vital ! Agora & - Transmission Reprise | Hall d'axposition

Le contrat de franchise Agara 7 - Franchise Hall d'exposiion
Reprendre un commerce : les facteurs clés du succés Agora 4 - Je crée Hall d'expesition
Trouver des parlenaires commerciaux ef fechnologiques en Europe Agora § - Je rdussls Hall d'exposition

La mutafion des méfiers du batiment, de I'éco-construction, et de I'éco-rénovation Agora 3 - Je crée Hall d'exposition

La créofion sous forme associative - spéacificités et limites Agora 2 - Je peux Hall d'exposition

Aides régionales et dispositifs de I'Etat en matiére de créotion ef reprise d'entreprise Faidherbe | Hiveau 7

Ecole de la franchise Agera 7 - Franchise Hall d'ex position

Les diffarentes étapes d'une création d'enfreprise artisanale Agora 4 - Je crée Hall e'exposition

Développer son activité dans lo filiére artistique et culiurelle Agera 3 - Je crée Hell e exposdtion

Je vaux tester mon projet en grandeur réelle avant de créer Agora 2 - Je peux Hall d'esposition

Décrypter un pacte d'actionnaire Agora § - Je réussis Hall d'expesition

Créer dans les services & la personne : ce qu'll faut savolr, les pléges & &viter Agora 1- s veux Hall d'exposition
Développer / optimiser votre activité por les nouveaux modes de communication Agora 3 - Je crée Hall d'exposition
Comment trouver une entreprise d reprandre ? Agora 6 - Transmission Reprise | Hall d'exposilion

Quelles innovations pour quels marchés ? Agora 2 - Je peux Hall d'expasition )})
Développer son entreprisa artisanale, quels dispositifs 7 Agora § - Je réussls Hall d'exposiion )
Profection sociale du dirigeant et de ses salariés : comment protéger ses intéréts et assurer la pérennité de son enfreprise | Agora 4 - le crée Hall d'expesiion 3>
Témoignages de franchiseurs Agara 7 - Franchise Hall d'exposiiion )
Savoir présenter un projet convaincant Agoro 4 - e crée Hall d'esposition ))
Recruter : comment ? Avec quelles dides ? Agara 5 - Je réussis Hall d'exposition )’
Rebondir aprés un échec de projet de création Studla TV Hall d'exposiion )
Choisir le statut juridique du créateur et du repreneur Agara 3 - Je crée. Hall d'exposition >
Assoclations gagnantes : la force des ressources complémentaires dans GENI Agora 2 - Je peux Hll d'exposifion >»>»

I_Jeul‘e_nvie De L‘id.e'e Du projet De sa réalisation
alidée au projet & sa réalisation a sa réussite

) Franchise

Transmission
Reprise

1, Boulevard des Cités-Unies - 59777 EURALILLE

1516 - Fax: +331013. 20 14 1414
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Lille Grand Pa

47

Jeudi 8 SEPTEMBRE 2011

10h00-11h00 Devenir franchisé et choisir le bon réseau hgora 7 - Franchise Hel dexposilien )
10h30-T1h15 Elles ont ¢réé leur entreprise... et vous 7 ‘Agora 2. Je peuse Holl dexposiion >
10h30-11h15 Je suis solarié et je souhaite créer mon Agora 1 - Je veusx Hall d'exposition »»>
10h30-1h1S C 1t développer/i ger son enlreprise avec des colluborateurs générafion ¥ 7 Agora § - Je rfussis Hall dexposition >
10h3e-11h15 Les 100 p jours de la création d'une entreprise Agora 3 - Je crbe Hal d'exposition >
10h30-11h15 Le marrainage : développer sa posture d'enfrepreneur et enrichir son réseau Agora 4 - Je crée Hall ¢ exesition »
10h30-11H1S Les dix &lapes de la reprise d'enlreg Agora - P o
11h30-12h15 Choix du statut du diri et profection sociale Agora 2 - Jo poun Hel dexpasition »>>
11h30-12h15 Comment préparer une levée de fonds ? Agora § - Ju réussis Hal dexpasiiion »
TIh30-12h15 Les spécificités du montoge d'un projet de créafion de e-commerca Agora § - Je erbe Hall dexpasition )
Tihag-12ms Les formalités de création dentreprise - Fimmatriculation en ligne Agorn 4 - Jo crée Hall desposiion »>
11h38-12h15 Comment financer la reprise d'une enfreprise ? Agora 6~ o %o r
11h3e-12h15 Je veux créer mon enfreprise a la sortle de mes études ! Agora 1+ Je veux Hal dexposition »»
12h00-13h00 Le DIP et la lol Doubin Agor 7 - Franchise Hal dexposition )
18h00-1ah4s Je éde / e reprends une enfreprise. .. le fonds de commerce ou les fifres ? Agora 6 - posi »
14h00-14has Motivations, légitimité, lucidité : suis-je fait pour créer 7 Studia TV Hell dexposition »
14h00-14h45 Le finoncement de lo jeune entreprise innovanle Agora 3 - Ju crée Hall d'esposiilon )
14hD0-14has Les oulils pour booster lo créafivité dans les équipes ? Agora 5 - Je réussls Hall d'exposition >
14h00-14h4a5 Le rdle des Business Angels dons une entreprise ; les différentes phases a connaiire de Fentrée a la sorfie en copital Agora 4- Ja erbe Hall dexpasition »
14h00-14h45 Les marchés du futur, le consommaoteur du futur Agora 2 - Jo peu Hal diexpsition D
14h00-18has Jal moins de 30 ans ef je veux créer man enfreprise Agora - Je veux Hisl e eposition »>
14h00-15h00 Coopérafives, gro de commergants et commerce ossocié Agora 7 - Franchise Hell dexpasition >
15h00-15has L' a cf da l'entrep et du ] social Agoea 3 - Ju erie Hall dexposition >
15h00-15h45 Se développer en rachetant une enfreprise : la croissance externe fgorn 6 - i daxp >
LI BEITEN  Sinstaller & la campagne : du réve & la réolité Agorn 2 - Jo peu Holdexposiion | B
15h00-15h45 Une création bien financée, un fremplin pour réussir Agora 5 - Je réussls Hall d'expasition >
16h00-16045 Choix du statut du dirigeant et prolection socidle Agora 2 o poun Hell dexposiiion »>>
URTTTEA  Comment réussir sa fransmission d'enfreprise 7 Agora 6+ P D
16h00-16h45 Ja veux réussir mon étude de marché et faire mon businass plan Studia TV Hall dexposilion >
16h0B0-18h45 Trouver des financements pour créer ou reprendre une entreprise, c'est possible | Agors 3 - o crée Hall d'exposition )
LUSTUTEE  Corganisotion du temps de ravall du chef d'entreprise Agors 5 - e réussis Hall dexposiion >
16h00-17h00 Témoignages de franchisés et odhérents de réseoux fgorn 7 - Franchise Hul d'exposition >
17h00-17h45 Découvrez lo puissance de FiPad en entreprise Agora 3 - Je crée Hal dexposition »>
17h0e-17has Comment convaincre son banquier Agora 2 - Je peux Hall d'exposifion )))
17h00-17h45 Jai besoin de conseils pour bien réussir la communication de ma TPE Agora 5 - Je réussis Hal d'exposition »
17h00-17ha5 Les opproches et les aides pour une bonne de son T Agora 6 - Rop posih p
17h00-17h45 Financements en fonds propres, financiéres, i des , pour votre risque ef booster vos projets Agoen 4 - le erée Hal dexpasitian »>>
L4

Vendredi 9 SEPTEMBRE 2011
10h00-11h00 Trouver un bon local commercial Agora 7 - Franchise Hall d'exposition )
10h00-10h45 Les approches ef cides pour une bonne évaluation de son enfreprise Studis TV Hall d'expasilian o
10h30-11h15 Comment convaincre son banquier Agora 2 - Je peu Hall dexpositian »>»>
10h30-11h15 Travailler autrament : le coworking Agora 5 - Je réussis Hall d'exposition »
10h20-11h15 Financer ef assurer la pérennité de son projet en mobilisant les dispositifs de la finance solidaire Agora 3 - Je crée Hall d'exposilian >
10h30-11h15 Associés oujourd'hul, associés pour la vie Agora 4 - Ju crée Hall d'exposilian >
10h20-11h15 Comment trouver une entreprise & reprendre ? Agora & - Transmission Reprise | Hall d'exposiiion D
11h30-12h15 Entreprendre & plusieurs - si cétait la solution ? Agora 2 - e peux Hall d'exposifian »>
11h30-12h15 L'accompagnement accélérateur de croissance, pourguoi ? comment 7 Agora 5 - Je réussis Hall d'exposilion »
1h30-12h15 Créer et financer une enireprise responsable Agora - e crbe Hall d'esposition >
Mh30-12h15 Réaliser une prestation de service en Belgique et se prémunir conire les impayés Agora 4 - le crée Hall dexposilian D
12h00-13h00 Faire une élude de marché Agora 7 - Franchise Hall d'exposilion )
14h00-14ha% Les téléprocédures et les moyens de poiement dématérialisés Agora § - J rbussis Hall d'expesiian ) 3
14h00-15h00 Foul-il se franchiser ou &tre indépendant ? hgora 7 - Franchise Hell d'exposiiian >
14h00-14ha5 Créateurs d'enireprise innovante : financer volre projet, mode d'emploi avec GENI Agora 3 - Je crée Hell &'expositian »
18h00-14ha5 Les clefs de réussite de la création d'entreprise Agora 4 - Je crée Hall d'sxposition >
14h00-14has Les briques essentielles pour réussir votre site internet Agora 2 - Je pewst Hall d'exposifion 3>
15h30-16h30 Témoignages financement Agora 7 - Franchise Hall d'expesition ]

Boulevard des Cités-Unies - 59777 EURALILLE
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Arras, Béthune, Dunkerque,
Lille, Lens, Valenciennes

Des entrepreneurs témoignent

lls ont créé il y a des années, ils créent aujourd’hui : des entrepreneurs de la région croisent leurs regards sur la création
d’entreprise.

B Arras

Ok

Ville : Feuchy

_ Date de création : 2004

Fondateur : Franck Maurice

- Secteur d'activité : Négoce de fruits et légumes d'origine régionale.

1/ Quel(s) conseils donneriez-vous a un porteur de projet ?
.« La dimension de I'entreprise voulue par le créateur d’une entreprise doit &tre cohérente par
. rapport au projet meng ».

- 2/ Quel est votre meilleur souvenir de créateur ?
 «Ma premiére journée de travail ».

- 3/ Que représente pour vous le Salon Créer ?
« C’est un lieu idéal pour rencontrer des partenaires potentiels et pour échanger sur son
. projet ».

e |Bois&Home
- ValenC|enneS ( ))+ , - ré-inventons I'habitat

Ville : Bertry

Date de création : 2010

Fondateurs : Antoine Corrieri et Fabien Descand

Secteur d’'activité : Construction de logements en bois pour les particuliers

1/ Quel(s) conseils donneriez-vous a un porteur de projet ?

« S'entourer des bonnes personnes et de ne pas hésiter a emmagasiner un maximum de
conseils pour choisir les plus perspicaces, les plus dynamiques, et ceux en phase avec son
projet et sa personnalité. La dimension humaine est I'un des facteurs les plus importants de
la création ».

2/ Quel est votre meilleur souvenir de créateur ?
« Les montées d’'adrénaline a chaque prise de décision, qu'elles soient stratégiques ou
opérationnelles ».

3/ Que représente pour vous le Salon Créer ?
« Un coup de pouce a la création d'un premier réseau d'aide a la création ».

Nord-Pas de Caials W@,

La Créati allée
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Ville : Esquelbecq

Date de création : 2010

Fondateurs : Olivier Bellenguez

Secteur d'activité : Chauffage et énergies renouvelables

1/ Quel(s) conseils donneriez-vous a un porteur de projet ?
« Prévoir une trésorerie suffisante et quelques actions de publicité pour se faire connaitre ».

2/ Quel est votre meilleur souvenir de créateur ?
« Le retour positif de mes premiers clients. lls donnent la confiance nécessaire pour
continuer a avancer ».

3/ Que représente pour vous le Salon Créer ?
« Le salon est un endroit qui concentre tous les interlocuteurs nécessaires a la création
d’'une entreprise. En une journée, il est de possible passer en revue toutes les possibilités ».

B Métropole lilloise

Dhimyotis £

(). /

Ville : Villeneuve d’Ascq

Date de création : 2010

Fondateurs : Francgois Liger, Gilles Volant et Anastasia
Yannacopoulou

Secteur d’activité : Développement d’applications intelligentes
pour la prise de note

. Ville : Villeneuve d'’Ascq

. Date de création : 2005

. Fondatrice : Arnauld Dubois et Yannick Leplard

Secteur d'activité : Développeur de solutions de protection
d’authentification et de contenu web.

- 1/ Quel(s) conseils donneriez-vous & un porteur de projet ?
. «Pensez a protéger vos idées, créations et innovations avant
- diffusion a des tiers ou sur le web ».

1/ Quel(s) conseils donneriez-vous a un porteur de projet ?
« Clarifier ses objectifs est trés important. Il faut savoir prendre
le temps de définir son projet, et de comprendre pourquoi on le

. 2/ Quel est votre meilleur souvenir de créateur ?

« Depuis peu, notre produit Certigna est présent sur tous les
ordinateurs du monde entier, ce qui permet de proposer une
solution européenne dans la sécurité numérique ».

3/ Que représente pour vous le Salon Créer ?

~ « C'est le salon de la rentrée pour les entrepreneurs. Il intervient
. aprés les vacances, au moment ol de nombreuses idées

. éclosent ».

mene. Se donner les moyens de le mettre en ceuvre
également ».

2/ Quel est votre meilleur souvenir de créateur ?

« J'ai beaucoup de bons souvenirs. L'excitation et I'angoisse du
démarrage en est un. La commercialisation du 1* produit, c'est
I'accomplissement de nombreux mois de travail. Et aussi le fait
d’avoir remporté un prix Oséo ».

3/ Que représente pour vous le Salon Créer ?

« Le salon nous a permis de nouer de nombreux contacts, trés
vite, lors de la phase de création. C’est une réelle opportunité de
rencontrer en peu de temps, et en un seul endroit, autant de
monde. Je prévois dy retourner pour continuer le
développement de I'entreprise ».

Lille Grand Palais - 1, Boulevard des Cités-Unies - 59777 EURALILLE

Tel: +33 (013 2014 1516 - Fax : +33 1013 20 14 1414
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B Littoral Pas-de-Calais

())1# 2 3

Ville : Etaples sur Mer

~ Date de création : 2006

. Fondateur : Gontran Gouru

. Secteur d’activité : Opticien indépendant.

. 1/ Quel(s) conseils donneriez-vous a un porteur de projet ?

« Avant de créer, jai été salarié dans des grands magasins d'optiques. C'est important de
posséder un bagage professionnel avant de se lancer. Au moment de construire son projet,
- Paccompagnement est primordial. ».

. 2/ Quel est votre meilleur souvenir de créateur ?
« Créer n'est pas simple. Cela demande beaucoup d’énergie. Devenir son propre patron est
. ce qui m'a motivé a me lancer ».

. 3/ Que représente pour vous le Salon Créer ?
.« Une occasion de rencontrer les professionnels de son secteur, d’échanger avec des
_ entrepreneurs et recevoir quelques conseils ».

B® Béthune - Lens

())+&6 3

()4 5

Ville : Riviere

Date de création : 2006

Repreneuse : Béatrice Marquis

Secteur d’activité : Réparation et vente de machines a coudre

Ville : Béthune

Date de création : 2010

Fondateur : Gautier Blervacque

Secteur d’'activité : Conception et fabrication d’outils pour le

maintien des personnes handicapées en milieu professionnel. ) . N )
1/ Quel(s) conseils donneriez-vous a un porteur de projet ?

« La préparation du projet est primordiale. En tant qu’artisan, la
CMAR m’a aidé a reprendre cette activité, et m'a permis de
mieux appréhender cette étape de maniére concréete ».

1/ Quel(s) conseils donneriez-vous a un porteur de projet ?

« |dentifier les bons partenaires et accompagnateurs. Il y a de
nombreuses structures, mais il faut savoir identifier les bonnes
pour étre performant et gagner du temps ».

2/ Quel est votre meilleur souvenir de créateur ?

« La satisfaction des clients au moment de la cession. lls étaient
contents que l'activité ne s'arréte pas. Un territoire rural a besoin
de garder ses services de proximité ».

2/ Quel est votre meilleur souvenir de créateur ?
« Aujourd’hui, un an aprés, lentreprise continue son
développement. Cela prouve que I'idée de départ était bonne et

que linnovation apporte une réelle valeur ajoutée a nos

. 3/ Que représente pour vous le Salon Créer ?
produits ». Q p P

«Un moment ou les artisans peuvent transmettre leur savoir-

. . faire. ».
3/ Que représente pour vous le Salon Créer ?

« Un lieu qui concentre de nombreux interlocuteurs susceptibles
d’aider le créateur d’entreprise. ».

Nord-Fas de Calals

Lille Grand Palais - 1, Boulevard des Cités-Unies - 59777 EURALILLE
Tel: +33 (013 20 14 1516 - Fax : +33/(0j3 20 14 14 14
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En 5 ans, pres de 90 000 entreprises créees
dans le Nord-Pas de Calais

Dans une conjoncture économique
mouvementée, le Nord-Pas de Calais a su,
plus que dautres, jouer sur sa fibre
entrepreneuriale. Jamais le nombre de création
d’entreprises n'y a été aussi élevé que ces 5 25000 -
derniéres années. De janvier 2006 a décembre
2010, pres de 90 000 entreprises ont vu le jour
dans la région.

Nombre d'entreprises créées
dans le Nord-Pas de Calais

26540

20000 -

15000 -

Portée par le Programme régional de création 100 -
transmission  d'entreprises  (PRCTE), la
création s'est montrée  particulierement 5000 1
soutenue ces dernieres années. Avec l'arrivée
en 2009 de lauto-entreprenariat, le nombre 006 3007 2008 3009 010
d’entreprises créées en Nord-Pas de Calais a

continué de croitre de 82%, la moyenne nationale (hors lle de France) étant de 81%. En 2010, la Source Ins
région passe le cap des 26 000 nouvelles entreprises recensées dans I'année affichant ainsi une
évolution de 10% nettement supérieure au reste de I'Hexagone (toujours hors lle de France) qui est a

5%.

9539

Apres deux années particulierement soutenues, la création d’entreprises reste a un niveau élevé avec
6 491 nouvelles unités au premier trimestre 2011. Ce score de mars 2011 est nettement supérieur a
celui de mars 2009 (+ 19 %).

L'objectif du Salon Créer est de participer a cette dynamique, en phase avec I'évolution nationale, et
d’accompagner une nouvelle fois la création, la reprise et le développement d’entreprise dans la

région.

Des bassins porteurs dans la région

Depuis 2006, I'ensemble des territoires de la région
Nord-Pas de Calais a connu une hausse de la
création  d'entreprises.  L'évolution  régionale
moyenne s’établit a 187 %.

4 Dunkerque
L +182%

"> Flandre- Lys
+ 156 %

Berck-Montreuil (+ 250 %), Béthune-Bruay (+ 245
%), Le Cambrésis (+ 236 %), Lens-Hénin (+ 215 %),
I’Artois-ternois (+ 205 %) et la Sambre-Avesnois (+
205 %) sont les territoires les plus actifs.

Nord-Fas de Calals

La Créati allée

Lille Grand Palais - 1, Boulevard des Cités-Unies - 59777 EURALILLE

Tel: +33 (013 2014 1516 - Fax : +33 1013 20 14 1414



S

Lille Grand

Mercredi 7 SEPTEMBRE 2011

PTEMB

*alais

Annexes
La programmation officielle
et les temps forts

|_parcouRs |
09h30-17h00 Franchise Business Club Solle Heinout Hiveou § Sur invitation
10h00-11hO0 Devenir franchiseur Agara 7 - Franchise Hall d'expesition }
10h30-1Th15 Développement durable et création d'entreprise : construisez votre business plan pour des performances durables Agora 3 - Je crée Hall d'expesition )-)
10h30-11h15 Programmez volre réussite commerciale Agora 5 - Jo réussis Hall & axpasition »
10h30-11h15 Les 10 commandements du repreneur Agora & - Transmission Reprise | Hall d'exposition n
10h30-11M5 Je souhaite fransformer mon idée en projet Agora 2 - Je peux Hall d'exposition >
10h30-11K15 Un Business plan pour convaincre ou ¢ monter un projet crédible et solide Agora 4 - Je crie Hall dexposition )
Les hoppy hours de I'innovafion "-.} Shudie TV Holl d“axpasifion
Nh30-12h15 Entreprendre dans le secteur de |'alimentation Agora 4 - Je crée Hall d'exposition
11h30-12h15 Lauto-entrepreneur Agora § - Je réussis Hall d'expesition
11h30-12h15 EIRL, El, EURL : faire le bon choix pour protéger valre palrimoine Agara 3 - Jo erie Hall ¢ exposition
1Mh30-12h15 Je veux Btre indEpendant ef salarlg, quelles solutions s'offrent @ moi ? Agora - Je veux Hall d'exposition
11h30-12M5 Jai besoin de me former ou métier de chef d'entreprise Agora 2 - Je peux Hall dexposition
11h30-12h15 Se faire accompagner avant lo reprise c’est indispensable, se faire accompogner pendant ¢'est vital | Agera 6 - Tronsmission Reprise | Holl d'exposition
12h00-13h00 Le contrat de franchise Agora 7 - Franchise Hall dexpesition
14h00-14h45 Reprendre un commerce : les facteurs clés du succés Agara 4 - Je crée Hall d"exposition
18h00-14h45 Trouver des porfenaires commercioux ef fechnologiques en Europe Agora § - Je réussis Hall d"exposiion
14h00-14h45 Lo mutation des métiers du batiment, de I'éco-construction, et de |"éco-rénovation Agora 3 - Jecrée Hall d'exposiiion >
PRI (g craation sous forme associafive — spécificités et limites Agoraz- e peus Hall desposiion | PP
18h00-14h45 Aides régionales et dispositifs de I'Etat en matiére de création et reprise d'entreprise Faidherbe 1 Niveau 7 >
14h00-18h00 Lat K-faits de la reprisa Agora b - ioey Rep Floll ¢ Toart pubile
sl [ sty st y—— S e Pl | | S
18h00-15h00 Ecole de la franchise Agaro 7 - Franchise: Hall d'expasition )
Premiére conférence annueile des loyers Amphithisitre Pasteur Nivsoiu § Tout puiile
15h00-15h45 Les différentes étopes d'une création d'entreprise arfisanale Agora 4 - Jecrie Hall d'expasition >
15h00-15h45 Développer son activité dans la filiére artistique ef culturelle Agora 3 - Je crée Hall d'exposiion >
15hD0-15ha5 Je veux tester mon projet en grandeur réelle avant de créer Agara 2 - Je peux vell dexposiion | P
15h00-15h45 Décrypter un pacte d'actionnaire Agera 5 - Je réussis Hall d'exposition ))
15h00-15h45 Créer dans les services d o personne : ce qu'll faut savalr, les piéges & éviter Agara 1 Je veux Hall d'exposifion »>
15h00-16h00 Session de créotivité « Lever mes freins pour entreprendre | » 4} Solle Turin Hiveou 8 Tout pulslic
16h00-16h45 Développer / optimiser voire aclivilé por les nouveaux modes de communication Agora 3 - Je crée Hall drexposiiion >
16h00-16h45 Comment frouver une enfreprise d reprendre ? Agoro & - Tronsrrission Reprise | Hall desposdtion n
16h00-16h4s Quelles innovations pour quels marchés ? Agera 2 - Je peu Halldexpostion |
16h00-16h4 5 Développer son P isanale, quels dispositifs ? Agora 5 - Je réussls Hall d'exposition >
16h00-18h45 Profection sociabe du dirigeant ef de ses salariés . comment protéger ses intérdls et assurer la pérennité de son entreprise | Agora 4 - e crie Hall d'expasition >
16h00-17h00 Temoignages de fronchiseurs Agora 7 - Franchise Hall &' exposition )
e | s it st N s e e
17h00-17h45 Savoir présenter un projet convaincant Agora 4 - Je crée Hall d'expesition ))
17h00-17h45 Recruter : comment ? Avec quelles aides ? Agora 5 - Je réussls. Hall & expasition ),
17h00-17h45 Rebondir aprés un échec de projet de création Studle TV Hall d'expesétion )
17h00-17h45 Choisir le statut juridique du créateur et du repreneur Agora 3 - Je crée Hall & exposéion )
17h00-17h45 Associalions gagnantes : la force des ressources complémentaires dans GENI Agera 2 - Je peux Hall d'exposition »
17h00-18h00 Préssntotion du guide régionol créati prise d" pri Zone b poun Stand €7 Toud pubslie
20h00-24h00 La Nuit du Salon Créer
18h30-20h00 Conférance « L'entrepreneur, le nouvel exploroteur ,{‘) Amphithédre Vauben HNiveou 3 Tout public
20h30-24h00 Soirie festive et cockiail dinatoire Jsunne de Fondre Hiveou 1)
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Solies Arfols 1ot Hiveoy 5
08hGO0-13h00 Ateliers « Les B — ission reprise, CFE du réseau des Chambres de C ce et dindusirie » P e Sur Invitation
0%hDG-17h00 Lille tnternational Franchise Farum Salle Huinaut Hiveou § Sur invisetinn.
02h0D-11h30 Let métiars varts dans le dipartemant du Nerd Sofles RoMerdam | st 2 Mivenu @ Tout puliiic
10h00-11h30 Conférance s Entreprendre et Innover dans les Territoires » Amahiihidire Eurarap e § Tout public
10h00-11H00 Devenir franchisé et choisir le bon réseau Agora 7 - Franchise Holl drexposition >
Auto-gntrepranaurs : quel statut choisir peur développer voire entreprise Sake Lisge 2 Hiveo 8 aut public
1030-1Th1S Elles ont eréé leur entreprise... et vous ? gore 2 Je peux el desposilion )
10h30-1Th15 Je suis salarié et je souhaite créer mon entreprise Agora 1 - Je veus Halleesposition »>
10h30-1Th1S Comrment développer/s ger son prise avec des collab urs génération ¥ ? Agora 5 - Je rbussls Hall d'exposition >
10h38-11h15 Les 100 premiers jours de la création d'une entreprisa Agora 3 - Je crée il dexposition }
10h30-11h15 Le marrainoge : développer sa posture d'entrepreneur et enrichir son réseau Agora 4 - Ja crbe Hall g'axpasifion >»»
10h30-11MS Les dix &lapes de la reprise d'enlreprise Agorn 6 - P 3
11h0D-13h00 Las hoppy hours de innovation ‘Q} Studia TV Hull &'expasition
Tho9-13h00 Le Nord Pas-de-Calais féte son 10 000*™ prét @ lo création d'entraprise Solies Cologna et Hiveou 0 Sur invitation
11h30-12M5 Choix du stotut du dirigeant et protection sociale Agora 2 - Jo poux Hel doxpsition »>>
1h30-12M15 Comment préparer une levée de fonds ? Agorn 5 - Je réussis Hall d'éxposifion »
TIh3g-12h15 Les spécificités du montoge d'un projet de créafion de e-commerce Agora 3 - Je erbe Hal e expeosition )
TIh38-12h15 Les formalités de création d'enireprise - Fimmatriculation en lighe Agora 4 - Ja crée Hal desposiion »>
11h38-12h15 Comment financer la reprise d'une entreprise 7 Agora 6 - a o r
11h30-12h15 Je veux créer mon entreprise @ la sorfie de mes &tudes ! Agoen 1+ te veux Hal diespostion >
12h00-13h00 Le DIP et la lol Doubin Agora 7 - Franchiss Hall diesposition 3
Les victoires de Iinitiative Solla Turin Niveoy B Sur invitation
LURITER e cade / e reprends une entreprise... le fonds de commerce ou lis fitres ? Agoa b - ; D
18h00-14h4 5 Motivations, légitimitd, lucidité : suis-je foit pour créer ? Studie TV Hal d'exposition »
14h00-14h45 Le financement de lo jeune entreprise innovante Agora 3 - Jo cre Hall o exposiijon )
14h00-14has Les outils pour booster la créativité dans les équipes ? Aggoen 5 - Je réussis Hall d'exposition >
14hD0-14h45 Le réle des Business Angels dans une entreprise : les différentes phases & connaitre de Fentrée a la sortie en copital Agora 4- Je crbe Hal dresposition »
18h00-14h45 Les marchés du futur, le consommateur du futur Agora 2 - Jo poux Hall dfeposition 2>
14h00-1ah4 5 Yol moins de 30 ans et je veux créer mon enfreprisa Agora 1+ Je veus Hal dexposition »>
14h00-15h00 Coopérafives, groupements de commergonts ef commerce associé Hgora 7 - Franchise Hall d'exposiion )
m Créer et protéger voire enfreprise des risques ef menaces & moindre codt Aenphithintre Eumtop Hivpou § Tout pulsiic
15h00-15h45 L'ossuronce chdmaoge de l'enfrepreneur &t du mandataire social Agora 3 - be crée Hall d'exposition }
15h00-15h45 Se développer en rachetant une enireprise : la croissance externe Agora 6 - = ek d'oxpo )
LR S'installer & lo campagne : du réve é la réolité Agora 2 Je peux Hall desposition 2>
15h00-15h45 Une créafion bien finoncée, un fremplin pour réussir Agora 5 - Je rdussls el d'exposition )
16h00-16ha5 Choix du statul du dirigeant et protection sociale Agora 2.« 4s peux Hal doxpasition 3> I
TTEPEE  Comment russir sa transmission dentreprise ? Agora §- s p 3
16h00-16h45 J& veux réussir mon @fude de march@ et foire mon business plan Studia TV Hall d'exposition )
16h00-16h45 Trouver des financements pour créer ou reprendre une prise, c'est possible | Agora 3 - Jo crée ol d'exposition >
15h00-16h45 L'organisation du femps de travail du chef d'entreprise Agora 5 - Je rbussis Hall dfexposition >
16h00-17h00 Témoignoges de franchisés et adhérents de réseoux #hgora 7 - Franchise ol d'exposilion )
17h00-17h4s Découvrez |o puissance de FiPad en enireprise Agora 3 - Jo crée Hell dexposition »
17h00-17ha5 Ci W i son bangui Agora T - Je peux Hal dexposition ))}
17h00-17h45 Jai besoin de conseils pour bien réussir la communication de ma TPE Agorn § - Je réussls el elwxposition » |
17h00-17has Les approches et bes oides pour une bonne &valuation de son enfreprise Agora - bt »
17h00-17h4 5 Financements en fonds propres, fi lisation des pour partager votre risque et booster vos projets Agora 4 - Ja crée il dexposition »>
17h08- 20000 Peut-on grandir seul 7 La force des réseoux relati Is dons le développement des projets enirep i Solle Artols | Hiveou 5 Sur invihotion
17h0e-18h30 Session de créativité « Lever mes freins pour entreprendre | » "\ Agarn 1 - e vaun Hall d'enpasitian Tout pubslic
17h00-19h00 Ramisa des trophées et des prix de la 5* édilion CREA'SUP Stand D15 - sane Je crée Hall dexpastion Sur inwitation
17h38-20000 13*™ Remise de prix régionale du Concours Talents - Edition 201 Salle Rotterdem 1, 1 ot 3 Hiveou 0 Sur inwtotion
18h00-20h00 Conférance de Fertisenat Amghithiditre Pastour Niveau § S inwibotion
18h30-23h00 Saoirée des louré du Réseau ap dre Nerd Arnphithidrs Yauban iveou 3 Tout pulslic

Nord-Fas de Calals
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09h15-11h30 Financements en omorgage : quels sont les schémas d'intervention possibles ? Salle Faidharbe | Niveau 7
10h00-11h00 Trauver un bon local commercial Agera 7 - Franchise Hall d'expesition b3
10h00-10h4S Les approches ef aides pour une bonne évaluation de son enlreprise Studio TV Hall drexposiiion =
Amphithédire Euratap
R b i etr tes du itoire : deux otouts pour développer votre entreprise Ateliars : Nivesu § Tout public
Salles Hainowt ot Artois 1 et 2
10h30-11h15 Comment convaincre son banquier Agora 2 - Je peux Hall d'expesitian »>
10h30-11h15 Travailler autrament : le coworking Bgorn 5 - Je réussis Hall d'expasitian »
10h30-115 Financer ef assurer lo pérennité de son projet en mobilisant les dispositits de la finance solidaire Agora 3 - e erée Hall d'expasilion h 3
10h20-11h15 Associes aujourd hul, assaciés pour la vie Agora 4 - Jo crée Hall d'exposifion >
10h30-11h15 Comment trouver une entreprise & reprendre ? Agora & - Transmissian Rep Hell 2
Th0g-12h30 Auto P : créez ef développez votre octivité Salie Chories de Gaulle Hiweau 7 Tout public
Nh00-12h00 Les happy hours de linnovation ﬁ. Studio TY Hall d'exposition Tout puliic
ThOO-13h00 Appel @ projets parmanent (2011 - 2014) =Enfreprandre outrement avec Lille Métropoles Salls Ruban | Miveau # Sur invitation
11h30-12h15 Entreprendre a plusieurs : si c'élait la solution ? Agora 2 - Je peux Hall dexposiiian »»>
Nh30-12h15 L'accompognement accélérateur de croissance, pourguoi ? comment ? Agora 5 - e réussis Hall diexpasitien »
Nh30-12h1S Créer et financer une enireprise responsable Agora 1 - Je erbe Hall d'expesilion >
11h30-12h15 Réaliser une prestation de service en Belgique et se prémunir contre les impayés Agora 4 - Je crée Hall d'exposition »>
Recanduction de la conveniion de partenariat entre e Crédit Agricols Nord de Frante ef Nard-Pas de Calais Iniliafiv| sell Uikge 1 Nivesu 0 pe—
12h00-13h00 Faire une élude de marche Agera 7 - Franchise Hall d'enpestiion >
Session de créativité « Lever mes freins pour entreprendre | » 0 gorn 1 - Jo-vaus Hol drexpesfion | Tout publi
14h00-14h45 Les téléprocédures et les moyens de pai dématérialisé Agora 5 - Jo rbussis Hall d'expesifion
14h00-15h00 Faut-il se franchiser ou étre indépendant ? hgora 7 - Franchise Hall d'expesiiion >
LU RILTEES  Créateurs d'entreprise innovante : financer volre projet, mode d'emploi avec GENI Agora 3 - Je erée Hall drexposition »
14h00-14ha5 Les clefs de réussite de la créofion d'entreprise Agora 4 - Je erée Hall d'exposiiion »
LUBEITEES Les brigues essentielles pour réussir votre site infernet Agora 2 - Je peux Holl diexposilion »>>
14h30-18h30 Conférence « Jeunes créoteurs, génération gamers » <), Amphitbiire Pastaur Hivenu 5 Tout public
15h30-16h30 Témoignages financement Agera 7 - Franchise Hall d'exposilion >
Clture du Solon Créer @ Hell d'expesition | Tout public

> Jeveux > Jepeux ) Jecrée ) Je réussis )
De Uenvie De lidée Du projet De sa réalisation
alidée au projet & sa réalisation & sa réussite
» Transmission ) Fichlis
Reprise
Q Programmation officielle Atelier filmé et retransmis en direct sur n [ Acves [ remes o
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Le plan du salon

PLAN DU SALON
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Annexes
La liste des exposants

Je veux
Nom de I'enseigne N°de stand Activités
APCE B7 Collectivité / Territoire
AUDACE B9 Formation
DEMAIN JE CREE D3 Réseau d’accompagnement
PEE NORD DE FRANCE B5 Formation
POLE EMPLOI B3 Service aux entreprises

Nom de I'enseigne N°de stand Activités

7 ABC B25 Conseil (avocats, comptables,
juristes)

AC-FRANCHISE.COM A23 Franchise

ADITEC PAS-DE-CALAIS CEEI 137 Innovation, Réseau

d’accompagnement

AGEA B19 Service aux entreprises

ARIA 131 Innovation, Réseau

d’accompagnement

BGE C5 Réseau d'accompagnement

CAISSE DES DEPOTS D5 Financement, Réseau

d'accompagnement

CARREFOUR PROXIMITE B20 Franchise
CASINO FRANCE DISTRIBUTION A30 Franchise
CD2E H34 Innovation, Réseau

d'accompagnement

CESSIO-FINANCE B 25 Conseil (avocats, comptables,
juristes)

CHOCOLAT DE NEUVILLE B22 Franchise

CITC-EURARFID Innovation, Réseau
129 d'accompagnement

CMAR E3/E16 Collectivité/Territoire

COLL./CREATEUR ,SOLIDAIRE C3 Réseau d'accompagnement

CRA B16 Réseau d'accompagnement

CRE'INNOV i33 Innovation, Réseau

d'accompagnement

Nord-Fas de Calals

La Créati allée

Lille Grand Palais - 1, Boulevard des Cités-Unies - 59777 EURALILLE
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Nom de I'enseigne N°de stand Activités

DAL’ALU E7 Franchise

EMERGEANCES-ALTHEO B25 Conseil (avocats, comptables,
juristes)

EURALOGISTIC i31 Innovation, Réseau

d'accompagnement

EURASANTE G35 Innovation, Réseau

d'accompagnement

EURATECHNOLOGIES F34 Innovation, Réseau

d'accompagnement

FCA A36 Franchise

FEDERATION FRANCAISE DE LA | B35 Franchise

FRANCHISE

FRANCE GOURMET c21 Franchise

GENI H31 Innovation, Réseau

d'accompagnement

GESCOP B13 Réseau d'accompagnement

GESTELIA NORD E18 Conseil (avocats, comptables,
juristes)

HAUTE BORNE DEVELOPPEMENT | H30 Innovation, Réseau

d'accompagnement

ILLICO TRAVAUX B33 Franchise

IMM-NORD ENTREPRISES C9 Services aux entreprises

INNCOMM B15 Réseau d'accompagnement

INPI H28 Innovation, Réseau

d'accompagnement

I-TRANS i31 Innovation, Réseau

d'accompagnement

JINNOVE EN NPDC H29 Innovation, Réseau

d'accompagnement

KALIFORM C13 Services aux entreprises

KPMG F26 Conseil (avocats, comptables,
juristes)

LADY FITNESS EUROPE B26 Franchise

LA GAZETTE NPDC B12

LAFORET FRANCHISE B31 Franchise

LES CCI DU NPDC c7 Réseau d'accompagnement,

Collectivité/Territoire

LES PEPINIERES DU NPDC F28 Réseau d'accompagnement
LILOT PIRATE A34 Franchise

L'ORANGE BLEUE D25 Franchise

LORILLARD SA / LORENOVE B24 Commerce associe

LOW COST CE Cl4 Franchise

Nord-Fas de Calals

La Créati allée

Lille Grand Palais - 1, Boulevard des Cités-Unies - 59777 EURALILLE

Tel: +33 1013 20 14 1516 - Fax : +33 (013 20 14 14 14
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Nom de I'enseigne N°de stand ctivités

MAILLAGE CREATEURS | C3 Réseau d'accompagnement

SOLIDAIRES

MEILLEURDIAG.COM C23 Franchise

MIDAS France C15 Franchise

MIKIT France C20 Franchise

MISSIONS LOCALES - MDE Al6 Réseau d'accompagnement

MITI i35 Innovation, Réseau
d'accompagnement

MOBALPA B29 Commerce associe

NEXT GENERATION France E5 Franchise

NORD DE FRANCE SANTE | A20 Association

TRAVAIL

PASSION BEAUTE C18 Franchise

PIECES AUTO A32 Franchise

PIZZA FISSA C19 Franchise

PLAINE IMAGES F36 Innovation, Réseau
d'accompagnement

POLE MECANIQUE i39 Innovation, Réseau
d'accompagnement

POLE MEDEE H36 Réseau d'accompagnement,
Innovation

PROCOMM D23 Franchise

QUARECO B17 Services aux entreprises

REPAR'STORES B 28 Franchise

REPONSE LIT EXPANSION C16 Franchise

REPRENDRE ET TRANSMETTRE A22 Agence de conseil/communication,
Média

RESEAU ENTREPRENDRE NORD G28 Réseau d'accompagnement

ROADY C17 Commerce associe

RUCHE D'ENTREPRISES CIEL H32 Innovation, Réseau
d'accompagnement

S'INSTALLER A LA CAMPAGNE B11 Réseau d'accompagnement

SMARTFR A13 Réseau d'accompagnement

SOCOO0'C B29 Commerce associe

SOLUTION FINANCEMENT B25 Financement

SOS | et A GERMINAL Cl1 Financement

SUBWAY D19 Franchise

TRYBA B27 Franchise

TRYBA SOLAR A28 Franchise

VIENS JOUER A LA MAISON D21 Franchise

WSI A25 Franchise

1, Boulevard des Cités-Unies - 59777 EURALILLE

1516 - Fox : +331013 20 14 1414
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Nom de I'enseigne N°de stand Activités

ADIE D5 Financement

AGEAS France G18 Assurance

AGGLO HENIN-CARVIN i8 Collectivité/Territoire

AMVS H3 Collectivité/Territoire

AST CONSULTING H26 Conseil (avocats, comptables,
juristes), Export/International

AUTONOMIE ET SOLIDARITE D5 Financement

BANQUE POPULAIRE DU NORD El4 Financement

CABINET MICHEL SIMOND G23 Financement

CAISSE D'EPARGNE G16 Assurance, Financement

CAISSE DES DEPOTS D5 Financement, Réseau
d'accompagnement

CAISSE SOLIDAIRE NPDC D5 Financement

CCVRP G24 Protection sociale

CERFRANCE D7 Conseil (avocats, comptables,
juristes)

CIC NORD OUEST E8 Assurance, Financement

CIGALES D5 Financement

CONSEIL GENERAL DU NORD F6 Collectivité/Territoire

CONSEIL REG NOTAIRES D13 Conseil (avocats, comptables,
juristes)

CREDIT AGRICOLE E6 Financement, Assurance

CREDIT DU NORD F14 Financement

CREDIT MUTUEL NORD EUROPE F20 Assurance, Financement

CREER EN CAMBRESIS F4 Collectivité/Territoire

CRESS D5 Réseau d'accompagnement

DIRECCTE F8 Collectivité/Territoire

ECONOMIE SOLIDAIRE D5 Réseau d'accompagnement

ECTI Cc2 Association

ENTREPRENDRE FLUVIAL H13 Innovation

EXPERTS COMPTABLES D15 Conseil (avocats, comptables,
juristes)

FED AUTO ENTREPRENEURS E10 Services aux entreprises

FINANCES PUBLIQUES NORD H5 Collectivité/Territoire

FINORPA F10 Financement

GAN ASSURANCES F24 Assurance

GAPSE G8 Collectivité/Territoire

GSC F12 Assurance

Lille Grand Palais - 1, Boulevard des Cités-Unies - 59777 EURALILLE
(013 2014 15 16 - Fax : +33 (013 20 14 1414
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Nom de I'enseigne N°de stand Activités

INITIATIVES PLURIELLES D5 Réseau d'accompagnement

IRD F16 Financement

LCL F22 Financement

LES CCI DU LIMOUSIN G4 Collectivité/Territoire

LES CCI DU NPDC c7 Réseau d'accompagnement,

Collectivité/Territoire

LIMOUSIN EXPANSION G4 Collectivité/Territoire

LMCU E4 Collectivité/Territoire

MACIF E12 Assurance

MUTUELLE APREVA F18 Assurance

MUTUELLE RADIANCE G22 Protection sociale

NORD ACTIF-INSERACTION 62 G21 Réseau d'accompagnement

NPDC INITIATIVE D5 Financement

OPTEOS Gl4 Réseau d'accompagnement

ORDRE DES AVOCATS D17 Conseil (avocats, comptables,
juristes)

OSEO D11 Collectivité/Territoire

PORTS DE LILLE H7 Collectivité/Territoire

RAM H21 Assurance

REGION NORD PAS DE CALAIS E2 Collectivité/Territoire, Réseau

d'accompagnement

REUSSIR DANS LE LOT G3 Collectivité/Territoire
RSI NORD PAS DE CALAIS F9 Protection sociale
SAINT OMER DEVELOPPEMENT H9 Collectivité/Territoire
SGAR NORD PAS DE CALAIS G10 Collectivité/Territoire
SIAGI G11 Financement
VALENCIENNES METROPOLE G6 Collectivité/Territoire
VAUBAN HUMANIS F11 Assurance
VILLE DE LILLE i10 Ville de Lille

Je réussis
Nom de I'enseigne N°de stand Activités
AlF J8 Services aux entreprises
APPLE - O2I STORE G20 Services aux entreprises
BOOSTER ACADEMY J4 Formation
CENTRES D'AFFAIRE SYNAPHE i21 Services aux entreprises
COACHINGWAYS G26 Formation
CO FACTORY H20 Services aux entreprises
CREATI J5 Réseau d'accompagnement

Nord-Fas de Calals

La Créati allée

1, Boulevard des Cités-Unies - 59777 EURALILLE
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Shusii

Nom de I'enseigne N°de stand Activités

DOONYA TECHNOLOGIES H25 Solutions numeriques

EXANOV K3 Services aux entreprises

FFM2E K4 Collectivité/Territoire

FOUNTAIN NORD H17 Services aux entreprises

GEOLID G19 Services aux entreprises

INTEGRAL BUSINESS SERVICE J3 Services aux entreprises

JOURNAL DES ENTREPRISES K6

LA VOIX DU NORD K2

LES CCI DU NPDC i12 Réseau d'accompagnement

NORONWEB i16 Services aux entreprises

OBJECTIF PME i25 Collectivité/Territoire, Réseau
d'accompagnement

PAGES JAUNES i14 Services aux entreprises

PROSPACTIVE K7

TALENTS-CREATIFS.COM H24 Services aux entreprises

TASKER CLOUD SERVICES H22 Solutions numériques

VILLE DE LILLE& i10 Collectivité/Territoire

Nord-Fas de Calals

La Créati allée

Lille Grand Palais - 1, Boulevard des Cités-Unies - 59777 EURALILLE

Tel:+33(0)3 2014 1516 - Fax : +33 (013 20 14 14.14
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